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LE COMMERCE DE PROXIMITÉ à l’ère du numérique
Certains d’entre vous craignent encore d’entrer dans l’ère du numérique, pourtant les innovations sur le Web visant 
à soutenir et valoriser le commerce de proximité se multiplient. Pour faire face à la concurrence de géants du Web 
et des enseignes de proximité de la Grande Distribution, des outils individuels ou collectifs émanant de prestataires 
publics ou de start-ups, se développent : site de vente en ligne mutualisé, application spécifi que, page Facebook… 
Souvent encouragées par les collectivités locales, ces initiatives apportent des réponses à l’évolution des rythmes 
de vie et modes de consommation. Voyons, à travers trois de ces outils, comment le numérique peut infl uencer et 
impacter votre activité à l’avenir.

WITS, LE DRIVE DE LA PROXIMITÉ
Vendez vos produits en quelques clics sur votre smartphone

Nos modes de vie changent, 
notre façon de consommer 

aussi… Les primeurs doivent 
s’adapter. WITS, première application 
dédiée aux commerces de proximité, 
permet à vos clients de passer leur 
commande simplement depuis leur 
smartphone et de venir ensuite la 
récupérer sur votre point de vente.

Avec WITS :
• Vous développez votre chiff re 

d’aff aires sans eff ort et sans ressources 
supplémentaires.

• Vous bénéfi ciez d’un nouveau 
système de vente en ligne pour 
installer la notoriété de votre 
commerce au-delà de votre point de 
vente.

• Vous vous inscrivez dans la tendance.
• Vous gardez la maîtrise de votre 

commerce.
• Vous fi délisez votre clientèle et en 

séduisez une nouvelle.
• Vous faites face à une concurrence 

omniprésente.

Combien ça coûte ?
myWITSPro est une application gratuite, 
vous ne payez ni abonnement, ni droits 
d’entrée, ni frais de sortie.

WITS se rémunère si et seulement si, vous 
avez des commandes via l’application à 
hauteur de 0,48 % du montant HT de la 
commande, les frais de cartes bancaires 
restant à votre charge (0,4 % du montant 
de la transaction + 0,15 €).

Exemple : sur une commande de 10 €, 
Wits vous reverse 9,76 €.

A noter : Les recettes réalisées via 
l’application vous sont reversées par 
virement chaque semaine. L’application 
vous permet également de gérer la 
facturation.

Comment faire ?
Avec votre smartphone, vous n’avez qu’à 
photographier votre commerce, vos 
articles et en quelques clics, toute votre 
off re se retrouve en ligne, visible 24/24h 
et à la portée de tous !
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myWITS Pro, l’opportunité de...WITS, une marque au service du
commerce de proximité

Faire partie de l’aventure myWITS

Développer un chi�re d’a�aires additionnel 
à son commerce

Étendre la visibilité de votre commerce au 
delà des limites physiques

Bénéficier du kit services WITS

Anticiper les problématiques de demain

S’implanter naturellement sur le digital

Moderniser soncommerce et atteindre une 
nouvelle clientèle

Aujourd’hui, les ventes sur l’internet mobile
 représentent 7 milliards d’euros en France, 
soit une progression de 91% depuis 2014. 

C’est une véritable opportunité pour le 
commerce de proximité de mettre en avant 
son savoir faire et de dynamiser son activité.

WITS a alors créé myWITS Pro, la première 
application mobile visant à vous 

accompagner dans l’utilisation du digital 
pour développer le chi�re d’a�aires de 

votre commerce. 

Avec votre smartphone, vous n’avez plus 
qu’à photographier votre commerce, vos 
articles et en quelques clics, toute votre 

o�re se retrouve en ligne, visible 24/24H et 
à la portée de tous. 

WITS ne se commissionne qu’à hauteur de 
0,48% du chi�re d’a�aires réalisé via 

myWITS Pro, en plus des frais bancaires.
Aucun abonnement ni engagement ne sont 

nécessaires. 

Je télécharge 
l’application 
myWITS Pro

Je crée mon 
compte

Je gère mes 
commandes : 

les accepte/décline 

Je mets en ligne 
mon commerce 

et mon o�re

WITS vient de 
Walking in the 

street (marcher 
dans la rue)

Témoignage
Erick Saglietto, 
Primeur à Saint-Cyr-sur-Mer (83)

"Avec l’évolution des habitudes de 
consommation, il est indispensable 
d’être présent sur le net. C’est pour 
cela que nous avons été séduits par 
l’application WITS qui nous a permis de 
créer notre catalogue de façon simple, 
rapide et sans investissements. De plus, 
avec la géolocalisation, le client peut 
très aisément trouver les commerces de 
proximité proches de chez lui et faire 
rapidement ses achats."

contact@mywits.fr - www.mywits.fr - 01 40 89 22 23

Quels avantages pour le client ?
• Possibilité de commander quand il le 

souhaite.
• Géolocalisation des commerces les 

plus proches.
• Garantie d’une qualité de produits et 

de services.
• Gain de temps car la commande est 

déjà préparée et payée lorsque qu’il 
vient la récupérer.




